
«Техники продаж 
в бьюти-индустрии»:

Марка DEMAX как 
пример оптимального 

соотношения 
цены и качества

ТРЕНИНГ

30 июня, пятница, 11.00

только очное участие!



ПРОГРАММА

ТРЕНИНГ-ПРАКТИКУМ 
Совместный проект ООО  «КОСМОПРОФЭ» и 

Образовательного центра бьюти-индустрии BRANS-ACADEMY

11.00-13.00 «Основы маркетинга». Особенности продвижения 
товаров и услуг в бьюти индустрии. Типы клиентов. Техники 
продажи товаров и услуг. Разбор ингредиентного состава на 
примере марки DEMAX
Светлана Бранская, Наталья Пушкарева

13.00-13.30 Кофе-брейк

13.30-14.0013.30-14.00 Доказательный маркетинг в эстетической 
медицине и косметологии. Капилляроскопия- неинвазивный 
метод определения состояния организма и мониторинг 
проводимых процедур.
Фируза Мустафина

14.00-16.00 Мастер-класс по продаже процедуры 
карбокситерапии с назначением домашнего ухода марки DEMAX.
Наталья ДацковскаяНаталья Дацковская

Проведение капилляроскопии до и после процедуры как 
доказательство эффективности.

Протокол 1 3d-лифтинг карбокситерапия. повышение оксигенации 
и клеточной активности
Протокол 2 эритродермальная детоксифицирующая 
карбокситерапия с матчей

16.00-17.0016.00-17.00 Розыгрыш призов. Вручение сертификатов. 
Шампанское. 



СПИКЕРЫ

УСЛОВИЯ УЧАСТИЯ

АДРЕС

Москва, ул. Земляной Вал, д 50 А, стр. 6 
тел.: 8 926 315 34 31

Светлана Бранская
тренер-преподаватель, 
РУКОВОДИТЕЛЬ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОГО ЦЕНТРА BRANS-ACADEMY

Наталья Пушкарева
ПРОВИЗОР-МАРКЕТОЛОГ, 
РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ  BRANS-ACADEMY

Наталья ДацковскаяНаталья Дацковская
ВРАЧ-КОСМЕТОЛОГ, ВЕДУЩИЙ  ТРЕНЕР ООО «КОСМОПРОФЭ»

Фируза Мустафина
КМН, ВРАЧ ФУНКЦИОНАЛЬНОЙ ДИАГНОСТИКИ, 
ПЕДАГОГ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБУЧЕНИЯ


